E-commerce: Jak zvysit prodeje v e-shopu pomoci psychologie zakaznika?

Uspéch e-shopu neni jen o dobrych produktech, ale i o psychologii zakaznikti. Jak je
presvédcit, aby nakoupili?

Socialni dikaz - PFidej recenze a hodnoceni zakazniku, zvys$is divéryhodnost.
Omezené nabidky — ,,Pouze dnes sleva 20 %" vytvari pocit naléhavosti.
Jednoduchy nakupni proces — Minimalizuj poéet kroki k dokonéeni objednavky.
Doprava zdarma - Lidé jsou ochotni utratit vice, kdyz neplati za dopravu.
Kvalitni popisky produkti — Jasné vysvétli vyhody a pouzij emoéni jazyk.

Spravné nastaveny e-shop dokaze proménit navstévniky ve vérné zakazniky.



